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РЕКЛАМА

John Deere: 
практика надежного 

партнерства

На ежегодном всероссийском 
форуме «ЮГАГРО-2009» компания 
АСТ («Агро-Строительные Техно-
логии»), генеральный партнер вы-
ставки, традиционно собрала у 
своего стенда друзей, клиентов и 
партнеров – нынешних и будущих, 
тех, кто уже выбрал современные 
эффективные технологии в сель-
ском хозяйстве, и тех, кто только 
раздумывает над возможностями 
технического перевооружения 
своего производства. Дружеская, 
доверительная обстановка распо-
лагала к общению, клиенты АСТ 
знакомились, обсуждали техничес-
кие решения, финансовые схемы 
приобретения оборудования, воп-
росы сервиса и ремонта техники. 
Виктор Стаценко, коммерческий 
директор ОАО «Родина» из Новоку-
банского района, с гордостью на-
звал свое предприятие пионером в 
сотрудничестве с компанией АСТ 
– первый трактор марки John Deere 
для предприятия был закуплен еще 
в 2005 году. «Мы давно искали на-
дежного и стабильного поставщи-
ка техники, – сказал господин Ста-
ценко. – Другие дилеры зачастую 
предлагают более низкую цену, од-
нако именно АСТ продемонстри-
ровал наиболее серьезный подход 
к сервису и ремонту, поэтому мы 
остановили свой выбор на них. 
Сейчас у нас работает несколько 
десятков единиц техники, приоб-
ретенных у АСТ. Нам есть с чем 
сравнивать – наше хозяйство со-
трудничает с рядом дилеров им-
портного оборудования, и я могу 
сказать с уверенностью, что у АСТ 
самый высокий уровень работы». 

Эффективность, технологич-
ность, высокая надежность – так 
характеризуют продукцию корпо-
рации John Deere аграрии Юга Рос-
сии. Иван Молчанов, генеральный 
директор ООО НПО «Нива», рас-
сказал, что за 4,5 года использова-
ния техники, приобретенной в 
АСТ, в хозяйстве произошло сокра-
щение потребления горючего бо-
лее чем в четыре раза. «Техника 
очень надежная и качественная, 
поломки бывают крайне редко, что 
позволяет экономить время и тру-
довые ресурсы, – рассказал госпо-
дин Молчанов. – Мы очень доволь-
ны своим приобретением, техника 
– это становой хребет для любого 
хозяйства, который позволит улуч-
шить показатели, стабилизировать 
экономическую ситуацию даже в 
нелегких условиях кризиса». Тема 
кризиса среди клиентов АСТ на вы-
ставке «ЮГАГРО» звучала скорее 
как неизбежная дань текущему мо-
менту, чем как пессимистический 
прогноз для рынка. Владимир Вер-
тей, коммерческий директор ком-

пании АСТ, признал, что уходящий 
год был сложным для рынка, одна-
ко кризис пошел на убыль – это под-
тверждают и предварительные 
итоги работы компании АСТ за 
2009 год. «Наши планы на текущий 
год сбылись и даже были перевы-
полнены, – заявил господин Вер-
тей. – Компания АСТ открыла два 
новых филиала в текущем году, а в 
следующем году мы планируем от-
крыть еще как минимум два фили-
ала – в Волгоградской и Ростовской 
областях. Расширение филиальной 
сети говорит о том, что компания 
адаптировалась к новым условиям, 
нашла новые идеи и продолжает 
активно работать, надеясь на вос-
становление рынка». 

Виктор Табашников, руководи-
тель сервисного направления ком-
пании «Агро-Строительные Техно-
логии», охотно делится секретами 
выстраивания хороших отноше-
ний с клиентами: «Мы пытаемся 
быть как можно ближе к клиенту 
не только территориально, но и 
частотой общения – мы должны 
знать их планы. У нас работает 
штат высококвалифицированных 
инженеров, которые постоянно со-
вершенствуют свои знания, обуча-
ющие семинары проводятся и для 
клиентов. За счет расположения 
филиальной сети в Краснодарском 
крае максимальное плечо пробега 
сервисного автомобиля составляет 
120–150 километров, это значит, 
мы можем оперативно реагиро-
вать на заявки: максимальный 
срок выполнения заказа – сутки с 
момента получения заявки», – рас-
сказал Виктор Табашников. В бли-
жайшее время компания АСТ на-
мерена нарастить складской ре-
зерв запасных частей на 15–20 про-
центов, что позволит еще опера-
тивнее реагировать на заявки сель-
хозпроизводителей. 

Сергей Диденко, региональный 
директор по продажам техники 
корпорации John Deere в России, 
рассказал, что компания стремит-
ся не просто продать технику, а 
дать аграрию новое технологичес-
кое решение, которое увеличит эф-
фективность производства. «Во 
главе угла стоит поддержка про-
дукта и выстраивание хороших от-
ношений с клиентами, – подчерк-
нул господин Диденко. – Наша 
цель – успешный клиент, а достичь 
этой цели мы можем в партнерстве 
с таким надежным и сильным ди-
лером, как компания АСТ. Это на-
стоящая команда единомышлен-
ников, которая успешно использу-
ет опыт самых передовых запад-
ных компаний». 

Подготовила 

Анна Перова.

Клиент – главная ценность компании АСТ.

Гран-при для «Кабардинки»

Культура

Мария Мацур

ГРОЗНЫЙ

В столице Чечни прошел пер-

вый ежегодный Всероссийский 

фестиваль-конкурс исполните-

лей сольного танца имени Мах-

муда Эсамбаева.

Как рассказал министр культуры 
ЧР Дикалу Музакаев, в нем приня-
ли участие коллективы из разных 
регионов страны, в том числе и со-
седних – Кабардино-Балкарии, Ин-
гушетии и Северной Осетии. 

Творческий турнир стал для ре-
гиона настоящим событием. Танцы 
на Кавказе – особый вид искусства. 
С древних времен с их помощью от-
мечали все праздники, решали 
спорные вопросы и даже знакоми-
лись. Если сегодня на улице зазву-
чит лезгинка, то кто-то из прохожих 
наверняка сразу пустится в пляс. 

В программу конкурса, названно-
го в честь одного из самых почитае-
мых в Чечне земляков, были вклю-
чены две номинации: народный и 
эстрадный танец. В итоге Гран-при 
достался сольной паре государс-
твенного академического ансамбля 
«Кабардинка» из Нальчика. 

За лучший эстрадный номер пер-
вое место присуждено танцеваль-
ному ансамблю «Вайнах», который 
в этом году отмечает свое 70-летие. 
За мастерство при исполнении на-
родного танца награжден государс-
твенный ансамбль песни и танца 
«Нохчо» из ЧР. 

Ансамбль «Вайнах» показал на конкурсе лучший эстрадный 

танец.
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Лучшие танцоры Юга России – кубанцы 

Хип-хоп в «Подземке» 

Знай наших! 

Екатерина Ковалевская 

КРАСНОДАР 

В столице Кубани прошел от-

крытый чемпионат Юга России 

по брейк-дансу «Подземка». 

В танцзале Дворца железнодо-
рожников собрались около 200 
участников из десяти регионов 

России, а также Украины и Бело-
руссии. Победителей определяли в 
командном состязании и индиви-
дуальной программе. Мастера 
брейк-данса выбирали тех, кто 
лучше всех исполняет трюки в ог-
раниченном пространстве, вирту-
озов в кручениях на руках и голо-
ве, а также в трех видах танцев: 
топ-рок, хип-хоп и нью-стайл. Кро-
ме того, краснодарские поклонни-
ки популярного молодежного те-
чения отметили день рождения 
любимой команды по брейк-дансу 

«3:16», которая и победила в чем-
пионате. 

– Краснодар семь лет не выигры-
вал на подобных соревнованиях, – 
рассказал председатель краевой фе-
дерации по брейк-дансу Дмитрий 
Плотников. – Мы рады, что это слу-
чилось во время юбилея нашей ко-
манды. Второе место заняли став-
ропольцы, третье – ростовчане. 

Чтобы победить в чемпионате, 

краснодарцы тренировались 

семь лет.
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