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Шаг за шагом 
к новым рубежам

Этими новостями представители ком-
пании «Агро-Строительные Технологии» 
(АСТ) – официального дилера John Deere и 
ведущего оператора на рынке импортной 
сельскохозяйственной техники на юге России 
охотно делились с журналистами на сельско-
хозяйственной выставке «ИнтерАгроМаш-
2010», прошедшей в Ростове-на-Дону со 2 по 
5 марта. 

Региональный директор по продажам 
сельхозтехники компании John Deere Сер-
гей Диденко в беседе с нашим корреспон-
дентом отметил, что корпорация последо-
вательно делает шаг за шагом в освоении 
российского рынка. С 2003 года, когда 
компания John Deere открыла свой филиал 
в Москве, сделано уже немало. Так,  в Орен-
бурге налажены сборка и производство 
пневматических сеялок для минимальной и 
традиционной технологий – соответствен-
но сошниковые и дисковые. В то же время, 
оценив высокий покупательский потенциал 
России и других стран СНГ, компания ста-
ла строить свои планы с учетом того, что 
необходимо создавать полноценное про-
изводство. Грянувший в 2008 году кризис 
лишний раз показал, насколько пагубно 
может повлиять на структуру бизнеса за-
висимость от экспорта. 

– Одна из особенностей производственной 
сферы John Deere заключается в том, что 
качество выпускаемой в любой стране мира 
продукции соответствует установленным 
единым стандартам и является неизменно 

высоким, – подчеркнул Сергей Диденко. – И 
еще один немаловажный плюс: поскольку 
«домодедовские» машины будут российско-
го производства, на них  распространятся 
финансовые схемы субсидирования и кре-
дитования. 

Клиент – 
главная ценность

Эту тему развил директор по послепродаж-
ному обслуживанию компании АСТ Виктор 
Табашников. Он сообщил, что сервисный центр 
в г. Сальске, который начнет функционировать 
в апреле, позволит решить вопрос сервисного 
обслуживания юго-восточной части Ростовской 
области, где охват клиентов и оперативность реа-
гирования раньше были недостаточными из-за 
большого расстояния от сервисного центра до 
работающей техники (оптимальное расстояние 
– 150 – 200 км). Также в текущем году состоится 
открытие филиала в пос. Яблоновском Респу-
блики Адыгея для обслуживания адыгейского 
и приазовского регионов.

– В этом году мы становимся еще ближе к 
клиенту, который представляет для компании 
главную ценность в бизнесе, – отметил Виктор 
Алексеевич. –  Оптимальные условия для об-
служивания техники созданы в Краснодарском 
крае, Ростовской и Волгоградской областях. Ко-
личество филиалов достигло  девяти. 

Говоря о новшествах работы АСТ, В. Табаш-
ников упомянул программу межсезонного об-
служивания клиентов в осенне-зимний период, 
которая включает диагностику техники, состав-
ление дефектовочных ведомостей и поставку 
запчастей с межсезонными скидками (до 20 – 25% 
от сезонных цен). Основная задача программы – 

своевременно подготовить технику к сезонным 
работам с наименьшими затратами.

Итак, John Deere все активнее расширяет свое 
присутствие в сфере  российского производства 
сельхозтехники, что, по мнению руководства 

компании, достаточно 
перспективно и будет 
играть значительную 
роль в удовлетворении 
мирового спроса на 
продовольствие. Но-
вый проект дополняет 

запланированные ранее инвестиции в создание 
национального операционного и подготови-
тельного центра в Калужской области и в уже 
действующее производство по выпуску посев-
ного оборудования в  Оренбурге.

Напомним, что история отношений John Deere 
с Россией насчитывает более 100 лет. Сегодня 
дилерская сеть компании охватывает крупней-
шие сельскохозяйственные и лесные регионы 
страны, сеть пунктов продаж насчитывает более 
70 представительств, а общее число сотрудников 
российского представительства компании и ее 
независимых дилеров – около 2000.

В. ЛЕОНОВ
Фото Г. Садова

Авторитетное мнение
Юрий ХАРАМАН,   
председатель 
СПК колхоза «Знамя Ленина» 
Щербиновского района Краснодарского 
края, депутат Законодательного 
Собрания:

– В отрасли растениеводства нашего предприятия 
внедряются и используются передовые интенсивные 
системы ведения земледелия, что невозможно без  вы-
сокопроизводительной техники, способной работать 
по энергосберегающим технологиям. Ежегодно растут 
урожайность и валовые сборы таких сельхозкультур, 
как зерновые колосовые, сахарная свекла, кукуруза 
и подсолнечник. У нас 3 трактора производства 
компании John Deere, приобретенных 3 года назад. 
Применяем их с прицепными и навесными орудиями 
импортного производства. Техника надежная, и при 
покупке это обстоятельство сыграло решающую роль. 
Поскольку обошлась она недешево, большое значе-
ние имеют качественное сервисное обслуживание и 
своевременный ремонт. Что и обеспечивает в полной 
мере компания АСТ.

Николай КАЦУПЕЕВ,  
главный инженер ЗАО «Витязь-М» 
Мясниковского района  
Ростовской области:

– У нас в хозяйстве около 21 000 га пашни. Занима-
емся как растениеводством,  так и животноводством, 
поэтому техника нам требуется высокоэффективная и 
надежная. На сегодня располагаем тремя тракторами 
John Deere 8430, самоходным опрыскивателем John 
Deere 4730, пневматической сеялкой модели 1895, 
двумя глубокорыхлителями John Deere  512, а также 
несколькими зерновыми и пропашными сеялками этой 
же компании.

Решение о перевооружении приняли 2 года назад, 
взвесив все «за» и «против». Наш выбор определили 
3 главных критерия: надежность, качество, произво-
дительность. Оптимальный расход ГСМ при высокой 
производительности и надежности характерен для 
всей самоходной техники John Deere. По официальным 
данным, из всей импортной сельхозтехники наиболь-
шая наработка на отказ именно у John Deere. 

За все время эксплуатации случались незначитель-
ные, легко устранимые  неисправности, при этом за два 
сезона тракторы безукоризненно отработали более 
чем по 5000 моточасов.

Сервисный центр компании АСТ  расположен в 
поселке Рассвет Аксайского района. Специалисты 
очень оперативно реагируют на все возникающие 
вопросы, качество обслуживания и ремонта – на 
хорошем уровне. 

Александр ЯЦЕНКО,  
главный инженер СПК колхоза «Родина» 
Новокубанского района 
Краснодарского края:

– Первой машиной производства компании John 
Deere, купленной нами 5 лет назад, был трактор. Он 
до сих пор в хорошем состоянии. Сегодня в нашем 
машинотракторном парке 8 тракторов (моделей 
8420, 8430, 7820, 7830) и 8 комбайнов John Deere, 
из них 6 зерноуборочных роторных модели 9660 
STS. Этой высокопроизводительной технике есть где 
развернуться на 17 000 га наших сельхозугодий. 
Тракторы, к которым приобретен полный набор со-
временных эффективных орудий, используем при 
возделывании всех культур: «семерку» – под посев и 
уборку пропашных, «восьмерку» – для подработки. 
Около 7000 га отведено под зерновые, 1500 га – под 
сахарную свеклу.

Сеем также многолетние травы, для кормоуборки 
применяем 2 комбайна John Deere 7530 – 2008 и 2006 
годов выпуска. У нас своя инженерная служба, она 
поддерживает технику в полной готовности, обеспечи-
вает должный уход, а когда требуется ремонт, который 
нам не по силам, АСТ обеспечивает его оперативно и 
с  должным качеством.

Мы скрупулезно изучали сельхозтехнику других 
мировых производителей на выставках и в полевых 
условиях, но выбрали John Deere, поскольку эти 
машины в наибольшей степени приспособлены к 
российским условиям. Намерены приобретать эту 
технику и впредь: на нынешний год уже заказали 
зерновую сеялку, купим еще трактор – «семерку», т. 
к. увеличиваем посевы сахарной свеклы и имеющихся 
трех машин недостаточно.

Информация о том, что производство техники 
John Deere начнется в России, радует: эти надежные 
машины станут еще доступнее, что позволит активнее 
обновлять машинотракторный парк.

В апреле текущего года в подмо-
сковном Домодедово с конвейера 
нового производственного центра 
корпорации John Deere сойдут 
первые роторные зерноубороч-
ные комбайны John Deere 9670 STS 
российской сборки. Это производ-
ство – результат оперативного ре-
шения руководства корпорации 
об инвестиции средств в россий-
ское производство самоходной 
техники. Решение принято после 
встречи президентов Дмитрия 
Медведева и Барака Обамы летом 
прошлого года. 

Годовая программа выпуска 
комбайнов – около 250 единиц в 
год, но в случае увеличения по-
требности агросектора страны в 
этих машинах их производство 
может быть увеличено. Следую-

щим шагом станет сборка трак-
торов John Deere в количестве 
100 – 150 единиц в год. 

Помимо производственной пло-
щадки John Deere инвестировал 
средства в объединение несколь-
ких крупных складских помеще-
ний с целью оптимизации про-
цесса поставок запасных частей и 
повышения качества обслужива-
ния клиентов. Новый евразийский 
склад запасных частей John Deere 
площадью порядка 25 тыс. кв. м 
также находится в Домодедово, и 
в нем сконцентрировано деталей 
и узлов на 50 млн. долларов США. 
Склад предназначен для опера-
тивного снабжения запасными 
частями в первую очередь рос-
сийских дилеров, а впоследствии 
будет доступен и для дилеров 
стран СНГ.  

Антикризисная стратегия

Компания АСТ, генеральный спонсор форума, представила посетителям 
одну из самых масштабных экспозиций сельхозтехники John Deere

Министр сельского хозяйства и продовольствия Ростовской области 
В. А. Черкезов (слева) на экспозиции АСТ

В апреле этого года с конвейера сойдет первая партия зерноуборочных 
комбайнов John Deere 9670 STS, собранных в России

Техника John Deere 
становится российской


